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Erschwerte

Bedingungen

FINANZVERTRIEBE hatten auch 2012 mit den Auswirkungen von Finanz- und
Eurokrise, Regulierungen sowie einem schwierigen Bild in der Offentlichkeit zu
kampfen. Diese Umsténde erschwerten es vor allem kleineren und spezialisierten
Vertrieben, sich auf ihr Kerngeschéft zu konzentrieren, wie die aktuell
recherchierte Cash.-Hitliste der Vertriebe offenbart.

ie Weltwirtschaft hat sich in 2012
D sehr verhalten entwickelt. Vor

allem die europdische Staats-
schuldenkrise und die schwichere Welt-
konjunktur sorgten dafiir, dass die For-
schungsinstitute im Laufe des Jahres
ihre Prognosen deutlich nach unten kor-
rigieren mussten. Noch gravierender war
die Verschlechterung des Wirtschafts-
umfelds in der Eurozone. Wihrend der
Internationale Wiahrungsfonds (IWF)
Anfang 2012 fiir den Euroraum noch ein
geringes Wachstum prognostizierte,
rutschte die Eurozone in Ende 2012 so-
gar in eine Rezession.

Minus bei den Vertrieben

Die Auswirkungen der europdischen
Schuldenkrise waren fiir Deutschland im
Jahr 2012 erheblich. Nachdem die Wirt-
schaft hierzulande in den Jahren 2010
und 2011 mit 4,2 beziechungsweise drei
Prozent gewachsen war, stieg das preis-
bereinigte Bruttoinlandsprodukt (BIP)
laut Berechnungen des Statistischen
Bundesamtes 2012 lediglich um 0,7 Pro-
zent —und blieb damit hinter den Erwar-
tungen. zuriick. Die Folge war eine an-
haltende Verunsicherung vieler Biirger.
Das bekamen auch die Finanzvertriebe
Zu spuren.
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Entsprechend dieser Rahmenbedin-
gungen zeichnet die Cash.-Hitliste der
Vertriebe ein durchwachsenes Bild des
vergangenen Jahres. Nachdem sich die
meisten Finanzvertriebe 2010 aus dem
Umsatztief der Vorjahre befreien konn-
ten und die Mehrheit der Unternehmen
das Wachstum auch im Geschéftsjahr
2011 fortgesetzt hatte, hatten 2012 viele
der Vertriebe mit Einbuflen zu kimpfen.
Wihrend in der letzten Cash.-Hitliste

nur einer der erfolgreichsten zehn Allfi-
nanzvertriebe ein Minus bei den Provi-
sionserlosen verbuchen musste, ist das in
diesem Jahr bei der Hilfte der Unterneh-
men der Fall. Den Spitzenplatz im Seg-
ment Allfinanz hat sich die Deutsche
Vermdogensberatung (DVAG) auch in der
23. Cash.-Hitliste der Vertriebe mit 1,185
Milliarden Euro sichern knnen. Wie im
vergangenen Jahr sind die Provisionser-
lose des Frankfurter Finanzvertriebs
gestiegen, liegen jedoch immer noch
knapp unter dem Spitzenwert von 2008
mit 1,2 Milliarden Euro. Mit einem Plus
von 6,7 Prozent konnte die DVAG auch
den groften Zuwachs in der Top Ten der

Die Anzahl der Unternehmensbeteiligungen steigt

An fast 20 Prozent der Finanzvertriebe sind mittlerweile Produktgeber beteiligt.

Rund 15 Prozent der Vertriebe halten Anteile an anderen Unternehmen aus der Branche

Sind Produktgeber aus der
Finanzdienstleistungsbranche an
Ihrem Unternehmen beteiligt?

Sind Finanzvertriehe an Ihrem
Unternehmen beteiligt?

Quelle: Cash.-Recherche

Ist Ihr Unternehmen an
anderen Finanzvertrieben
beteiligt?

M Ja W Nein
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Deutsche Vermoégens-

beratung AG, Frankfurt/Main
Professor Dr. Reinfried Pohl,
Vorstandsvorsitzender

1185,8 Millionen Euro
+6,7 Prozent

2> Wir bewegen uns in einem anspruchs-
vollen Marktumfeld, in dem guter Rat ge-
fragt ist. Die niedrigen Zinsen in Deutsch-
land, aber auch die Auswirkungen der de-
mografischen Entwicklungen bewegen die
Menschen und I6sen groSen Beratungs-
bedarf aus. Die Deutsche Vermogensbe-
ratung hat in 2012 das beste Ergebnis
ihrer bald 40-jahrigen Unternehmensge-
schichte erzielt. Dieser Geschaftserfolg ist
besonders bemerkenswert vor dem Hin-
tergrund insgesamt schwieriger Marktent-
wicklungen. So hatten die Diskussionen
um die Zukunft der Eurozone und die nied-
rigen Zinsen manche Anlageentscheidung
erschwert. Auf der anderen Seite boten
sich insbesondere im zweiten Halbjahr
unerwartet viele Moéglichkeiten zur Kun-
denberatung im Zusammenhang mit der
Umstellung von Versicherungstarifen auf
geschlechtsunabhangige Kalkulations-
grundlagen.

Die Geschaftserfolge des Jahres 2012
verteilen sich auf alle Bereiche: vom Vor-
sorgegeschaft Uber die Vermdgensabsi-
cherung bis hin zum Vermégensaufbau.
Das anhaltend niedrige Zinsniveau in der
Eurozone stellt auf der einen Seite Sparer
vor groBe Herausforderungen. Auf der an-
deren Seite bietet es aber auch Chancen
fur Menschen, die sich fiir den Immobili-
enwerb oder den Vermogensaufbau mit
aktienorientierten Investmentfonds inte-
ressieren. Zudem sind nach wie vor private
Rentenversicherungen gefragt.

Dabei rickt die finanzielle Absicherung
des individuellen Pflegerisikos stéarker in
den Mittelpunkt. All dies sind Punkte, die
erheblichen Beratungsbedarf auslésen
und guten Vermégensberatern beste Mag-
lichkeiten fiir beruflichen Erfolg bieten.
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Allfinanzvertriebe erzielen. Der Hanno-
veraner Vertrieb Swiss Life Select
Deutschland (vormals AWD) ist in die-
sem Jahr auf den dritten Platz hinter die
Wieslocher MLP zuriickgefallen. Hin-
tergrund des Umsatzriickgangs um
knapp 19 Prozent ist die Umstrukturie-
rung des Unternehmens, nach der die
Umsitze der Auslandsgesellschaften
nicht mehr mitgerechnet werden.

Neben den in der Tabelle gelisteten
Gesellschaften haben dariiber hinaus die
folgenden Vertriebe Umsatzerlose ge-
meldet, die jedoch aufgrund einer Gro-
Benordnung unter einer Million Euro
nicht in das Ranking augenommen wur-
den: Deutuna Finanzplanung (0,96 Mil-
lionen Euro), FBV Finanz-Beratungs
und Vermittlungs Gesellschaft (0,92
Millionen Euro), Finanzengel (0,69 Mil-
lionen Euro), Kaiser & Partner (0,57 Mil-
lionen Euro) und HK Finanz-Vermitt-
lung (0,35 Millionen Euro).

Die Mehrzahl der Allfinanzvertriebe
konnte aufgrund ihres sehr breit aufge-
stellten Geschaftsmodells die schlechten
Entwicklungen in einzelnen Produkt-
sparten auffangen. Die herausfordernden
Marktbedingungen 2012 belasteten in-
des insbesondere die Performance der
kleineren und auch der spezialisierten
Finanzvertriebe.

Altersvorsorge schwachelt

Vor allem der Markt fiir Altersvorsorge
wurde in Deutschland 2012 weiterhin
stark durch die européische Schuldenkri-
se und die damit verbundene Diskussion
um die Sicherheit und Stabilitdt des Euro
gepragt. Aufgrund der besonderen Her-
ausforderungen der Schuldenkrise und
der anhaltenden Niedrigzinsphase hat
die Branche im Altersvorsorgegeschaft
im Jahr 2012 eine riickldufige Geschifts-
entwicklung verzeichnet. Nach Angaben
des Gesamtverbands der Deutschen Ver-

Hitliste der testierten Erlose von Allfinanzvertrieben

Weniger als die Hélfte der Allfinanzvertriebe hat den widrigen Marktbedingungen trotzen
kénnen und ein Plus bei den Provisionserldsen erzielt. Quelle: Cash.-Recherche

|PE 2012 in | Veriind. zu | Kap.-Bet. | Internet
| ;Mio. Euro ‘ 2011 in % | Dritter

Rang | Gesellschaft

1 jDeutsche Vermdgensberatung” 118580 | & 67 ja | dvag.com
2 M : 51800 | & | 39 ja  mipde §
3 | Swiss Life Deutschland Holding? | 305,60 ¥ 186 ~ja swisslife-select.de
4 | Postbank Finanzberatung | 24830 | W | 126 ja | postbank.de
5| 0VB Holding® o mn 8 33 g ovhde
6 | Telis Finanz R | -08 | nein | telis-finanz.de
1 E_B_onnﬁnanz ’ 11,20 ; ¥ -1.9 ja | bonnfinanz.de
9 | Dr. Klein R | 6200 | W | 31 ja | drkleinde
10 Global-Finanz" : 4067 | A | 33  ja | global-finanz.de
1 ASI Wirtschaftsberatung [ 230 | N 112 ja_ |asi-online.de
12 Plansecur | 1965 | & | 21 nein | plansecurde
13 | Finum.Private Finance oo T 1 e
___1_4"__:fi_nam;e Plan+* 7 1685 | & ‘ 130 | nein | financeplanplus.de
15 | Compexx Finanz 12,54 AQ it 3 nein Ecumpexx—finanz,de
16 | RWS Vermigensplanung |18 A | 40|  nein  |rwsde
17| die Financial Architects [ 430 [ & 15 nein | diefade
18—;Accaris Financial Planning 1 3719 | 8 | 56 nein | accaris.de
19 Fimatrix sl maig Lt s nein | fimatrix.de
20 |IFB Innovative Finanzberatung | 315 [ & 215 nein  |ithde
21 | Global Vermagensheratung | 31 ¥ -1,3 nein Eglubal—gruppe.de
22 |BSC Neuaﬁa‘Allfinanz~Vermittlung 283 | ¥ ! 16_.2* noﬂf "!bsc-gmbh.com
23 Kinsting 219 | kA kA® | kuensting-ag.de
24 | AFS Retuna/Versich_'er_l!ngs-§éry-ipe'-Tgam5' 159 & 486 nein | afs-retuna.de
25 | Profundo 1,36 [ KA. | nein | profundo.de

" inklusive 29,3 Millionen Euro Provisionen Ausland
3 Ergebnis der Endkundenvertriebe Swiss Life Select, Tecls, Horbach, Deutsche Proventus; ohne Versicherung
2 147,9 Millionen Euro Provisionen Ausland

les Geschaltsjahr: 1. 7.-30. 6
alten Beratungshonorare in Hahe von 0,47 Millionen Euro
9 Gesellschaften befinden sich in Fusion
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